
Cet événement spécialement conçu pour les PME s’adresse aux dirigeants 
d’entreprises à la recherche d’alliances stratégiques, commerciales, financières 
et même technologiques.

Bénéficiant de l’expertise et de l’expérience unique de FUTURALLIA, cet 
événement permettra aux entreprises d’accroître le développement de leurs 
affaires tout en maximisant leur temps par des rencontres B2B préprogrammées.

Les secteurs d’activités visés par ce forum sont :
•	� Transport	 •	 Manufacturier	 •	 Travaux publics	
•�	 Technologies de l’information	 •	 Ressources naturelles

Participer à B2B Montreal 2012 pour :
•	� Renforcer votre position sur le marché mondial
•	� Recontrer de futurs partenaires de pays et secteurs différents
•	 Obtenir des alliances commerciales, financières, stratégiques ou technologiques
•	 S’étendre sur de nouveaux marchés
•	� Identifier de nouveaux pôles de développement
•	� S’informer sur les caractéristiques des marchés internationaux

Comment cela fonctionne :

Exemple de planning de rendez-vous B2B-FUTURALLIA (Extrait)

Participez au premier évènement B2B MONTREAL  
2012 en collaboration avec Futurallia

Plus de 800 dirigeants d’entreprises de partout à travers convergeront  
vers une des grandes villes d’Amérique des plus prometteuses pour les 
investissements étrangers.

14 au 16 mars 2012

Forum International de 
Développement d’Affaires

contactez B2B MONTREAL 2012
514.587.8957  |  info@b2bmontreal2012.com  |  b2bmontreal2012.com

En collaboration avec

Merci à l’APDEQ et ses  
membres pour leur support
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PLANNING 
DE RDV

09 h–09 h 30 Table A-12 ABC Industries Inc. 
Peter Smith, Président
Vous êtes demandé

États-Unis 
parle – Anglais

09 h 30–10 h Table C-09 Technology 
François Préval, VP 
Demande réciproque

Canada
parle – Français

Pause-café  |  Réseautage  |  Visite des stands

• �9 000 rendez-vous  
d’affaires Préprogrammés

• 800 entreprises
• 20 pays


