106 chefs d’entreprise, dont 60 charentais, participaient hier

au «Tour du monde en huit heures» a I’Espace Carat d’Angouléme.
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1s sont allés se vendre aux qua-
tre coins du monde, hier pen-
dant huitheures, 2 'Espace Ca-
-rat d’Angouléme. Parce qu'ils ré-
vent d’exporter en Chine, en Rus-
sie, en Belgique, en Turquie...,
bref, partout olt il y aurait des af-
faires & réaliser, 106 patrons dont
60 charentais ont pris leur ticket
pour la quatriéme opération «Le
tour du monde en huit heures»:
Une véritable aubaine que ce ren-
dez-vous monté conjointement
par la chambre de commerce et
d’industrie (CCI) d’Angouléme et
le Crédit agricole Charente-Péri-
~ gord. «Cinquante pays sont re-
présentés en un seul lieu, détaille
Laurent Bournoville, chef du ser-
vice international a la CCI, et les
entreprises peuveni en rencon-
trer jusqu’a huit en entretiens in-
dividuels de 30 minutes chacun;
620 rendez-vous sont calés.»
Caroline Quiniou, responsable ex-
port chez Skin'Up, une maison des
environs de Tours spécialisée dans
la lingerie et les cosmétiques
amincissants, ne regrette pasle dé-
placement depuis 'Indre-et-Loire.
«C’est vraiment appréciable
d’avoir tout sur place et les conseils
des experts des différents marchés
sont absolument indispensables»,
témoigne la jeune femme.

innovation
fait la différence

«Quand on est une PME comme
lanétre, on a envie d’aller partout,
d’étre bon partout, mais il faut
étudier raisonnablement les pers-
pectives et des salons comme ce-
Iui-ci y contribuent largement.»

Si les marchés russe, asiatique et
américain continuent de séduire
de nombreux entrepreneurs, les
autres pays ne les laissent pas de
marbre. Skin’Up préfére I'Ttalie et
les pays scandinaves. D’autres, la
Turquie, ou la valeur des exporta-

" Pendant huit heures trés intenses, les déci

avec leurs projets & export.

tions charentaises (16 millions
d’euros fin 2012) a progressé de
5 millions en deux ans & peine.
«C’est vrai qu’au salon Futurallia
organisé & Istanbul au début du
mois, les Picto-Charentais étaient
trés représentés», observe Erol
Goriicii, chargé de mission a la

CCI francaise (CCIF) de Turquie. .

Michaél Geoffroy, responsable ex-
port chez Joubert, fabricant de
contreplaqués bois basé a Auge-
Saint-Médard et & Saint-Jean-
d’Angély, en était. Tl en est revenu
prudent: «C'est un marché qui
nous intéresse mais quand méme
assez compliqué 3 pénétrer.» Pour
Erol Goriici, il y a pourtant «de la

place pour les entreprises frangai-.

ses, pour peu quelles aient un sa-
voir-faire qui fait la différence ou
quelles savent étre innovantes».
Diades Marines, la société de
Saint-Michel qui est venue pren-
dre des contacts hier, a ainsi de
bonnes chances de trouver pre-
neurs pour ses systémes d’antipi-
raterie en matiére de navigation.

Les marchés qui semblent les
plus boudés par les Charentais,
tels que PAustralie (la valeur glo-
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bale des exportations est passée
de 30 millions & 11 millions d’'eu-
ros au cours des dix derniéres an-
nées) présentent malgré tout en-
core quelques opportunités. A en
croire Olivier. Deschang, direc-
teur de la CCIF de Melbourne, on
peut facilement percer dans les
milieux du gaz et du'pétrole. Ex-
Tech, la société de Saint-Projet
fabricante de matériel électrique

‘pour atmosphéres explosibles, a

raison selon Ini de se positionner.
L’expert et les responsables de
I'entreprise ont prévu de rester en
contact, «pour, pourquoi pas en-
suite se revoir en Australie».

Quant au Portugal, en recul lui
aussi de plus de 50 % cette der-
niére décennie, il propose encore

‘des débouchés inattendus:. «Un

éleveur d’'escargots est venu me
trouver, raconte Olivier Leparc,
patron de la CCIF de Lisbonne.
Ca peut faire rire, mais en fait, il.
a eu tout & fait raison: les Portu-
gais sont de grands mangeurs
d’escargots et dans leur pays, la
demande est nettement supé-
rieure 4 P'offre.» Comme quoi
tout s'exporte, méme la cagouille.




