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~Poitot
Charent
" la démocratie pan

CASI collectif

(Contrat d’'accompagnement a la stratégie internatinale)

=

Appuyer la structuration des filieres d’excellenoégionale par la mobilisatio
d’actions collectives.

Organismes représentatifs des filieres régionalelectivités locales.. ; menant une
action collective pour les entreprises situées @toB-Charentes et ayant une réelle
activité dans la région, appartenant aux filiénegrftaires suivantes :

v 1AA

v' Eco6industrie (chimie verte, carbone renouveladiéere bois, éco:

construction, énergies renouvelables...),

v' Transport, mobilité durable et mécatronique,

v Filiére nautique

v"Image et économie numérique, économie créativeyreuet patrimoine
menant une premiére action a l'international (priexportateurs) ou étant en phase
de développement de marchés a I'export, ayantgiskhent signé avec la Région, la
Charte d’engagements réciproques.

Les actions conduites en inter-régional sur dé&dis communes pourront également
étre encouragées.

L’attribution d'aides aux porteurs de projets reposur une démarche de
développement économique du territoire et sur umémation des acteurs
économiques. La décision s’appuie sur un prograciaiement défini.

Les dépenses éligibles sdnt

v' Actions collectives de sensibilisation et de foriorat préalables a des

missions internationales et des salons

v" Recrutement de compétences partagées liées a ftegpor un groupe
d’entreprises (VIE, tutorat jeune dipldmé, reboédisr)

v" Présence collective sur des missions ou des saloosation internationale

w

Les autres natures de dépenses pourront étre ¢esipar les collectivités territoriales
dans le cadre d'un conventionnement avec la Région.

Taux public plafonné a 50% des dépenses éligikdei$ gour le recrutement d'un
jeune diplébmé.
Assiette plafonnée a 20 000 € HT pour la présentieative sur les salons a vocation
internationale et les missions.

Subvention plafonnée a 10 000 € HT sauf pour le,MéEtutorat jeune diplom
(12 000 €), la formation (1000 €).

o8

Modalités de l'aide

Subvention révisable.
Paiement de I'aide : libération de la moitié dedéades la notification au porteur de
projet, du solde sur service fait et production gestificatifs précisés dans la
convention signée entre I'entreprise et la Région..
Le montant et les modalités de libération de I'gpdavent étre adaptées par la Région
aux circonstances propres du projet ou de sonyporte
La satisfaction aux critéeres d'éligibilité ou depééses ne constitue pas un droit a
I'aide régionale. Le caractére incitatif de I'aisiera examiné.




La demande doit étre déposée avant tout débutatieaton du projet.
L’entreprise sollicite la Région qui instruit le skier.

Le projet est présenté devant I'Agence régionaleliternationalisation des
entreprises, a I'exportation et a la relocalisaties activités.
Le projet est présenté devant un Comité RégionslAldes qui émet un avis, pu
aux €élus en Commission Permanente qui validéfihitivement.
La Région notifie la décision a I'entreprise.

S

CONSEIL REGIONAL POITOU-CHARENTES
Service « Accueil des entreprises, Pilotage deésdi »

accueilaideseconomigues@cr-poitou-charentes.fr
aides.eco@cr-poitou-charentes.fr
Tél. 0549 38 47 61 - 05 49 55 82 60

DIRECCTE POITOU-CHARENTES

Pole ¥ — Service Entreprises et Territoires

47 rue de la Cathédrale - 86035 POITIERS CEDEX
Tel: 05 49 50 20 67




=Poitot
Charent
" la démocratie pan

CASI Individuel

(Contrat d’'accompagnement a la stratégie internatinale)

Promouvoir l'internationalisation des PME et fager I'exportation des entreprises
de Poitou-Charentes accusant un retard, et redecalies activités économiques en
Poitou-Charentes.

PME (au sens communautaire du terme) situées @nuPGharentes et ayant une
réelle activité sur la région, appartenant au seqieoductif de I'industrie, artisanat
de production, BTP, services a I'entreprise, échugtrie, TIC... sous réserve des
exclusions catégorielles prévues par la réglementatommunautaire, présentant
une stratégie de développement a I'export.

Dépenses externes effectuées dans le cadre d'um géa développement a
I'international formalisé :
» participation & des salons étrangers ou frangaéeation internationale
e communication
e étude de marchés
* mission de développement de marchés étrangers
e étude d'implantation commerciale ou de partenariédtranger
« création de site internet multilingue et visibilgér internet
« recrutement du®icadre export, de techniciens jeunes diplomés,|&e V
- formation a la définition de la stratégie exporturge langue étrangere, au
référencement et création de site internet
» relocalisation d’activités
e investissements induits liés a la stratégie export
e innovation

Montant et paiement de l'aide:
e Frais de déplacement (transport, hétellerie, reataun) : forfait de 150 € pa
jour (possibilité de le relever pour certaines ib@sions plus colteuses)
e Autres frais : taux public maximum de 50 % des déps éligibles dans |a

limite d’un plafond de 4 000 € par action, saufpou

0 le cadre export et le technicien (12 000 €),
o l'aide a la recherche et développement (10 000 €),

0 le dép6t de brevets et extension (5000 €),

o la visibilité sur internet (500 €)

Pour les projets d'intérét régional, la Région é&gerve la possibilité de remonter les
plafonds et les taux d'aide dans le respect deéiilementation européenne en
vigueur.

=

Modalité de l'aide :

Subvention révisable, avance remboursable et emgiapour les investissements.
Paiement de l'aide : libération de la moitié dédéadeés la notification au porteur de
projet, du solde sur service fait et production gestificatifs précisés dans la
convention

Une entreprise ne pourra pas étre aidée plus ds pdur un méme salon, un méme
pays ou un méme produit




La demande doit étre déposée avant tout débutatieaton du projet.
L’entreprise sollicite la Région qui instruit le skier.

Le projet est présenté devant I'Agence régionaleliternationalisation des
entreprises, a I'exportation et a la relocalisaties activités.

Le projet est présenté devant un Comité RégionslAldes qui émet un avis, pu
aux €lus en Commission Permanente qui validennidi&&ment.

La Région notifie la décision a I'entreprise.

S

CONSEIL REGIONAL POITOU-CHARENTES

Service « Accueil des entreprises, Pilotage diésdi »
accueilaideseconomiques@cr-poitou-charentes.fr
aides.eco@cr-poitou-charentes.fr

Tél. 05 49 38 47 61 - 05 4955 82 60

DIRECCTE POITOU-CHARENTES

Péle ¥ — Service Entreprises et Territoires

47 rue de la Cathédrale - 86035 POITIERS CEDEX
Tel: 05 49 50 20 67




Les Appuis pour votre

DIRECTION GENERALE ' Développement international

Crédit d’impdt pour dépenses de prospection commerciale

Article 244 quater H du Code général des impbts

Inciter les PME a franchir une étape importantedéveloppement international par la
prospection tout en les encourageant a effectueeamtement dédié a I'export.

- PME employant moins de 250 salariés et ayant éalischiffre d’affaires inférieur a
50 millions d’euros ou totalisant un bilan inféni€u43 millions d’euros ;

- Sociétés des professions libérales soumises aatut #gislatif ou réglementaire ou
dont le titre est protégé, sociétés de participatiinancieres de professions libérales
visées par la loi n° 90-1258 du 31 décembre 199%urtsociétés de participations
financiéres de professions libérales ;

- Associations régies par la loi dff juillet 1901 soumises a I'impot sur les sociétés e
groupements d’intérét économique :

= quirépondent a la définition des PME,
= qui ont pour membres des PME,
qui exposent des dépenses de prospection comnespoial ces PME.

- Dépenses éligibles

Dépenses de prospection commerciale visant a expdes services, des biens et des
marchandises et exposées dans les 24 mois quinsdezgecrutement d’'une personne
affectée au développement des exportations oucawnr® a un volontaire international en
entreprise (VIE) affecté a la méme mission :

= |ndemnités mensuelles versées au VIE recruté,

* Frais et indemnités de déplacement et d’hébergenésnta la prospectio
commerciale,

= Dépenses visant a réunir des informations sur eximés et les clients : études
de marché, réglementation en vigueur, distribution...

= Dépenses de participation a des salons et foingssitions : location et frais d
montage et de démontage du stand, droits de eatiicn. ..

= Dépenses de publicité et de communication confédes prestataires francais
ou étranger: campagnes publicitaires (affiches,esq®, télévision
radiodiffusion), site internet...,

= Dépenses liées aux activités de conseil fourniesggaopérateurs spécialisés du
commerce international (cette nouvelle catégorieddpenses éligibles a été
ajoutée par l'article 55 de la loi de finances ifeetive pour 2007 du 2
décembre 2007),

= Les dépenses exposées par un cabinet d'avocat, lfprganisation ou la
participation a des manifestations hors de Fran@ntapour objet de fair
connaitre les compétences du cabinet (cette neuwstégorie de dépenses
éligibles a été ajoutée par l'article 4 de la IRR2009-594 du 27 mai 2009),

Ainsi que les dépenses liées a I'édition de cataegar les marchands d'art.




L'obtention du crédit d'imp6t est subordonnée acrutement d’'une personne affectée au
développement des exportations ou au recours dEmffecté a la méme mission.

Modalités:

Le crédit d'imp6t prospection commerciale est égab0 % du montant des dépenses
éligibles.

Sont déduites des bases de calcul de ce crédipdfines subventions publiques (actions
collectives de promotion bénéficiant du Label Fenaide régionale, etc...) recues par
I'entreprise a raison des dépenses ouvrant droitcrdit d'impbt. Sont également
notamment déduites de cette base, les dépensesigsizar une assurance prospection.

Le crédit d'impdt est calculé au titre de chaquereice d'imposition
durant la période de 24 mois de prise en compteléesnses éligibles
dans la limite globale du plafonnement.

Le crédit d'imp6t export ne peut-étre obtenu qu’'seale fois. Il est
imputable sur I'lS ou I'IR.

Il peut se cumuler avec les exonérations d'impéiesibénéfices
accordées aux :

= entreprises nouvelles

=  jeunes entreprises innovantes

= entreprises implantées en zone franche

Plafond :
Le crédit d'imp6t prospection commerciale est pla@ a :
- 40 000 € pour chaque entreprise, sociétés de pes@i groupements assimilés,

- 80000 € pour les associations soumises a I'impdtes sociétés et les groupements
d'intérét économique.

Autres dispositifs pour couvrir les dépenses deeotion :

- L'assurance-prospection et A3P :
http://www.coface.fr/CofacePortal/FR_fr_FR/pagesfledpp/assurprospection/interet

- Les actions collectives de promotion bénéficiant.ebel France :
http://www.ubifrance.fr/prestations/aides-a-lI-exiabellisation.html

- Les dispositifs mis en ceuvre par certaine coll@ésvterritoriales : a vérifier auprés
de votre CCI ou de la direction régionale des @nises, de la concurrence, de la
consommation, du travail et de I'emploi (DIRECCTE) Péle 3E — Service
Entreprises et Territoires.

Nota : les dépenses de prospection subvention@&eep dispositifs ne peuvent bénéficier
du crédit d'impdt prospection commerciale.

Votre correspondant fiscal
http://www.impots.gouv.fr/portal/dgi’/home?pageld A sfid=00

dont la réponse vaut prise de position formelld'@@ministration, sous réserve que les
éléments apportés a la connaissance de I'admitiistrsoient conformes a la réalité.

Le Centre « Impbts Service »

au 0810 IMPOTS (0810 467 687, colt d'une commuitinalocale a partir d’'un post
fixe) du lundi au vendredi de 8h a 22h et le sandeddh a 19h.

Pour en savoir plus

w

Sur le crédit d'impdt prospection commercialde site de I'administration fiscale




(www.impots.gouv.fr)

Sur le volontariat international en entreprise eisl prestations d’'Ubifrance et de
Missions économiques : www.ubifrance.fr .

Sur I'ensemble de l'offre du dispositif public dfap a I'export :

http://www.commerce-exterieur.gouv.fr/
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coface®

A3P (ASSURANCE PROSPECTION PREMIERS PAS)

Objectif

Bénéficiaires

Obijectifs

Opérations éligibles

Accompagner les PME et TPE primo exportatrices danss démarches de
prospection des marchés étrangers.

Entreprises francaises de tous secteurs d’ac{sétéf négoce international) ayant
au minimum un bilan fiscal, dont le chiffre d’affas global est inférieur a 50 M€
et le chiffre d'affaires a I'exportation est égall anférieur a 200 000 € ou

représente moins de 10 % du chiffre d'affaires glob

- Assurance forfaitaire contre la perte subie erdéashec commercial

- Soutien de trésorerie

- Simplicité (demande de garantie via internet enxdpages, demande
d’'indemnité/déclaration de recettes en une page)

- Traitement totalement en ligne et réponse sous 48h

- Jusqu’'a trois A3P

Dépenses de prospection permettant une premieredyptelles que :

- Déplacements, frais de voyage, frais de séjoufaifoBO0 € par jour et par
personne) et salaires des salariés ou des repateidgaux (forfait 320 €
par jour et par personne,

- Frais de publicité et de démonstration y comprigoed’échantillons,

- Frais et honoraires versés a des tiers au tit@dseil ou de gestion dans la
limite de 10 000 € (études de marchés confiéesteers) conseils juridiques,
interprétariat, traduction),

(Dépenses éligibles, pays ou zone  Site internet en langue étrangére (création outatiap)

géographique éligible, etc)

Caractéristiques et montants

(Type de I'aidemodalités taux
maximum, plafond, etc.)

Observations

- Participation a une manifestation commerciale ageepar la COFACE
(liste consultable sur le site www.coface.fr/asaoeaprospection),

- Frais fixes d’'agents a I'étranger

- Frais liés a la venue en France d’agents ou cli&naémgers

- Adaptation des produits aux normes et exigencesnaeshés prospectés.

Pays couverts
Sur tous pays, sauf embargo / interdiction d’exgrort

- Budget maximum garanti : 30 000 €

- Quotité garantie : 65 %

- Prime: 4% des dépenses prises en compte déduitdndemnité (sauf
minimum de prime a la signature : 200 €)

- Taux d’amortissement unique : 10 % appliqué aurttes.

Durée de la garantie : 3 ans a compter de la datt#Hut de I'exercice fiscal de
'année durant laquelle est effectuée la démarehgrdspection et la demande de
garantie correspondante (année n).

Avec 2 périodes successives :

- Versement de lindemnité: I'entreprise en détemmite moment en
adressant a la Coface le relevé de dépenses afirodéder a la liquidation
de la garantie, quand elle le souhaite, dans leadi de la prise d’effet du
contrat de garantie. L'indemnité est versée damdejours.

- Remboursement de l'indemnité : a lissue dil®*3xercice fiscal (année
n+2), calculé sur l'augmentation des chiffres dia#fs export annuels par
rapport a celui de I'année n-1 ou a la moyenne2das 3 années n-1, n-2 et
n-3.

Le montant des reversements ne peut excéder leamtaahés indemnités percues
par l'entreprise. Les indemnités non amorties &slie de la période
d’amortissement restent acquises a I'entreprise.



Une entreprise peut demander trois A3P successivedes années différentes.

Au-dela I'entreprise peut bénéficier de I'assurapiaespection « classique ».

David MASSENET — Tél. 06 07 62 90 32, Délégué raglale la COFACE

(david_massenet@coface.com)

http://www.coface.fr

La DIRECCTE POITOU-CHARENTES
Péle ¥ — Service Entreprises et Territoires
47 rue de la Cathédrale - 86035 POITIERS CEDEX

Tel: 05 49 50 20 67

(7]




coface®

ASSURANCE PROSPECTION

Objectif

Bénéficiaires

Opérations éligibles

(Dépenses éligibles, pays ou zone

géographique éligible, etc)

Caractéristiques et montants

(Type de I'aidemodalités taux
maximum, plafond, etc.)

Accompagner les entreprises dans leurs démarchgsodpection des marchés
étrangers, en prenant en charge le risque finadaieiéveloppement export.

Double intérét :
v' Assurance contre la perte subie en cas d’échec eociah
v' Soutien de trésorerie

Entreprises francaises de tous secteurs d'ac{jsééf négoce international) dont
le chiffre d’affaires est inférieur ou égal a 50& M

Dépenses de prospection dans le cadre d'un budgsi par la COFACE :

v/ Participation a des manifestations commercialesfepsionnelles,
déplacements et séjour a I'étranger, salaires a@agek pendant la durée
des déplacements,

v" Recrutement, formation, salaires et charges pdesmku personnel dans
le cadre de la création ou du renforcement d’'uniceexport,

Frais de fonctionnement d’'un bureau ou d’'une &liedmmerciale,

v Etudes de marché, conseils juridiques, documentatipublicité,
création de site internet, ... ;

Sont exclues de la garantieles dépenses liées a la production et |les
investissements purement financiers.

Pays couverts
Le contrat peut étre établi pour un pays, un gralgpays ou une zone tres large.

L’'assurance prospection est unassurance contre le risque d'échec
commercial d’'une action de prospection a I'étrangerainsi qu’un soutien
financier.

Durée

v'une période de garantie de 1 a 4 ans : I'entrepffsetue ses actions de
prospection et Coface lui verse, a la fin de chaepercice annuel, une
indemnité provisionnelle si les dépenses prisesa@npte ne sont pas
rentabilisées par des recettes (allégement dealgetinanciére),

v'une période d’amortissement (durée de la périodgadantie + 1 an) |
I'entreprise rembourse a Coface toutes ou parteindemnités versées
en fonction de ses recettes (garantie contre Igueisd'échec
commercial).

Mécanisme

Pendant la période de garantie, a l'issue de chageecice de 12 mois, un
compte d’amortissement est établi faisant apparaitr

- au débit, les frais de prospection engagés patrdéprise, dans la limite du
budget garanti fixé pour I'exercice ;

- au crédit, un pourcentage des recettes réalisédesspays couverts appelé
« taux d’'amortissement » : 7% pour les ventes aslyts, 14% pour les
prestations de service, 30% pour les licencesyetes et autres droits.

Si le solde est déficitaire, versement d’une indiédnita quotité garantie, variable
selon plusieurs criteres.

Le montant des reversements ne peut excéder leantotkes indemnités pergues
par I'entreprise.

Les indemnités non amorties a l'issue de la péridi@emortissement restent
acquises a l'entreprise.



Quotité garantie CA 300 CA>300 M€ | CA>400 M€
Me et<400 ME | et<500 M€

Entreprises innovantes ou 75% 55% 35%

ayant bénéficié d'une

assurance prospectioh

réussie

Autres entreprises 65% 45% 25%
Colt :

v' prime annuelle de 2%, appliqguée au montant de ehégdget annuel
garanti

v' taux de prime porté a 4% au cas ou I'entreprisé@itel bénéficier d’une
avance sur indemnité.

L’entreprise dépose une demande de garantie em lign

(site :www.coface.fr/assurance-prospection

=)

Aprés instruction, la garantie est matérialiséelaaiélivrance a I'entreprise d'u
contrat définissant les caractéristiques de I'oj@macouverte.

Gestion en ligne de la liquidation et de la demadt@leenouvellement.

David MASSENET — Tél. 06 07 62 90 32, Délégué régal de la COFACE
(david_massenet@coface.com)

http://www.coface.fr

La DIRECCTE POITOU-CHARENTES

Péle ¥ — Service Entreprises et Territoires

47 rue de la Cathédrale - 86035 POITIERS CEDEX
Tel: 05 49 50 20 67




coface®

ASSURANCECAUTION (RISQUE EXPORTATEUR)

Objectif

Pour quels
risques ?

Comment
s’assurer ?

A quel co(t ?

A quelles
conditions ?

Contact

Faciliter '’émission d’engagements de caution darcadre de contrats export, en sécurisant la
banque contre le risque de défaillance financiérBekportateur

Impossibilité de recouvrer, apres I'appel de laticeupar I'acheteur étranger quelle gu’en soit la

cause, tout ou partie de la créance détenue symoltateur en situation de carence ou

d’insolvabilité judiciaire.

v’ L’exportateur dépose une demande d’encours a gapantr une ou plusieurs opérations et la
COFACE accorde une enveloppe correspondant a keagoaximal garanti.

v L'exportateur désigne son (ses) partenaire(s) fiiai(s), celui-ci (ceux-ci) signe(nt) une police
cadre.

v Pour une opération d‘exportation donnée, I'émettieula caution conjointement avec
I'exportateur concerné dépose aupres de la COFA@Eemande de ligne (encours garanti a la
banque, dans la limite de I'’enveloppe attribuéexpbrtateur).

Assiette :montant des engagements de caution déclarés emwvjguhauteur de la quotité garantie.
Taux de prime : taux de commission retenu par I'’émetteur poagcie engagement a garantir.
Echéance: trimestrielle d’avance

Quotité garantie maximum :

v" 80 % pour les entreprises dont le CA est inférmuégal a 150 M€.
v" 50 % pour les entreprises dont le CA est supéaeis0 M€.

Délai constitutif de sinistre :

v/ 3 mois en cas de carence,
v Des l'ouverture d’'une procédure collective en cassdlvabilité, avec un délai technique
de 30 jours.

David MASSENET — Tél. 06 07 62 90 32, Délégué raglale la COFACE
(david_massenet@coface.com)

http://www.coface.fr




coface®

ASSURANCEPREFINANCEMENT (RISQUE
EXPORTATEUR)

L’'assurance des crédits de préfinancement permigiciliter la mise en place des crédits de
Objectif préfinancement en faveur des entreprises expaeatfiancaises, en sécurisant la banque contre le
risque de défaillance financiere de I'exportateur.

Concerne le risque de non-recouvrement de toubdiepe la créance détenue par la banque, lié a
la défaillance de I'entreprise exportatrice.

Elle est destinée a toutes les banques francaisiiales de succursales de banques étrangéres,
installées en France et/ou dans un pays de I'UBigopéenne.

Faits générateurs de sinistre couverts
Impossibilité de recouvrer toute ou partie de Eaace détenue sur I'exportateur en situation de
carence ou d'insolvabilité judiciaire.

Pour quels

. A » _
rIsques La quotité garantie :

- 80 % maximum pour les entreprises dont le chiffedfaires est inférieur ou égal a 150 M€.
- 50 % pour les entreprises dont le CA est supéaelb0 M€..

* Les délais constitutifs de sinistre

- 3 mois en cas de carence,

- dés 'ouverture d’'une procédure collective endassolvabilité, avec un délai technique de 30
jours.

v' Crédits de préfinancement en Euro permettant deplihsuffisance d’acomptes consentis
dans le cadre de la réalisation d’opérations d'egtion y compris, a certaines conditions, de
contrats de sous-traitance passés par un conttactacipal francais ou étranger, sur tous

Quels crédits ? pays (sauf pays interditg _méme au comptant pamllticpje d’assurance crédit en vigueur ainsi

: que les pays sous conditions pour lesquels il @md’interroger la COFACE).

v Crédits de préfinancement mis en place au plu$ thois avant le dépot de la demande de

garantie.

v L’exportateur dépose une demande pour une ou phsstpérations de préfinancement et la
COFACE accorde une enveloppe correspondant au détauaximal sur chacune des

Comment operations.

S assurer v Pour une opération d’'exportation donnée, la baogu@onte le crédit de préfinancement

dépose aupres de la COFACE une demande d’agréligget garantie a la banque, dans la
limite de I'enveloppe attribuée a I'exportateur).

Assiette: montant de chaque utilisation du crédit (telle géclarée par la banque a la Coface sur la
base d’une déclaration mensuelle), a hauteur dedété garantie.

A quel co(t ?
Taux de prime taux de rémunération de la banque (hors cofihndacement minoré de 10 %)

Durée: période de calcul des intéréts pour chagquesation.

David MASSENET — Tél. 06 07 62 90 32, Délégué raglale la COFACE
Contact (david_massenet@coface.com)

http://www.coface.fr




Quelles
assurances ?

Quels
bénéficiaires ?

coface®

ASSURANCESCHANGE CONTRAT

L’'Assurance Change Contratest réservée aux projets en fin de négociatiortoamment conclus
d’'un montant a garantir au maximum de 15 M€,

Elle permet de figer un cours de change avaniglaasure du contrat commercial ou au plus tard dans
les 15 jours de sa conclusion.

Les entreprises francaises concluant un contratpdigation en devises (hors opérations de négoce
international), sans concurrence avérée et n'gyamacces au marché a terme.

La prime varie en fonction de la devise et de laédude validité (6, 9 ou 12 mois: 3 mois
forfaitairement si le contrat est déja conclu).

Caractéristiques Elle est payée en totalité lors de la fixation durs garanti.

Modalités

Contact

Devises garanties : Dollar US, Livre sterling, Framisse, au cas par cas (autres devises congsriibl
examen sur demande)

S'assurervant la date souhaitée pour la fixation du coursayanti et au plus tard dans les 15 jours
de la conclusion du contrat commercial, I'expotatéransmet une demande de garantie et|les

éléments nécessaires a son étude (fax ou e-mail).

Aprés examen, la garantie est matérialisée panatification d’agrément qui définit les conditiode
garantie (dans le cadre d’une police d’abonneme@lablement signée par I'exportateur.

La garantie est irrévocable dés la fixation du sa@aranti.
David MASSENET — Tél. 06 07 62 90 32, Délégué raglale la COFACE
(david_massenet@coface.com)

http://www.coface.fr




coface®

ASSURANCE CHANGE NEGOCIATION

Neutraliser le risque de change lié a la remisee'affre en devise a un acheteur étranger et erafit
Objectif grace a « l'assurance négociation avec intéresdemele la hausse de la devise pendant la périede d
négociation commerciale.

Quels Les entreprises frangaises ayant une concurreré@r@esur des projets d’exportation ponctuels (hors
bénéficiaires ? | opérations de négoce international).

Dollar US, Dollar canadien, Yen, Livre sterlingaRc suisse, Couronne danoise, Dollar de Singapour,

Quelles devises pollar de Hong Kong, Dollar australien, Couronnédaise et Couronne norvégienne.
garanties ? ) )
Autres devises convertibles : examen sur demande.

v" Dollar US : jusqu’a 120 M€
Ozl v' Autres devises garanties : jusqu’'a 60 M€
montants ?

v" Devises examinées sur demande : au cas par cas

Cours a terme garanti déterminé a partir :

v" du cours au comptant de la devise au jour de krmdétation du cours garanti,

v'de la durée nécessaire pour la négociation, I'tisteret la notification de I'entrée en vigueur
du contrat (durée de validité : 3 a 24 mois),

v et de I'échéancier prévisionnel de paiement.

Grace a I'assurance négociation avec intéressemesgibilité d’améliorer le cours garanti en piaiit
A quelles d’'une appréciation de la devise selon des modatiggsévision fixées a la détermination du cours
conditions ? garanti :

v' taux d'intéressement : 50 ou 70 %

v révision au plus tard a la conclusion du contratiercial

v' application du taux d’intéressement a la différerotre le cours au comptant initial et le
cours au comptant le jour de la révision.

Couverture de 100 % de la perte de change constatééchéances de paiement par rapport au cours a
terme garanti.

v' Prime : facturée dés la détermination du coursrgaed remboursable partiellement en cas
d’échec des négociations. Le taux applicable esttion de la devise garantie, de la durée de

A quel colt ? négociation et des conditions d’intéressement uaeigpour la variante avec intéressement),
v' Décote : intégrée au cours a terme garanti.
v/ Avant la date souhaitée pour la détermination dusgaranti, I'exportateur transmet un
formulaire de demande de garantie et les éléméatsssaires a son étude (fax ou e-mail).
Comment v Aprés examen, la garantie est matérialisée panatification d’agrément qui définit les
s'assurer ? conditions de garantie applicables (dans le cadmeedoolice d’abonnement préalablement
signée par I'exportateur).
v' La garantie est irrévocable dés la déterminationadurs garanti.
David MASSENET — Tél. 06 07 62 90 32, Délégué raglale la COFACE
(david_massenet@coface.com)
Contact

http://www.coface.fr




coface®

ASSURANCECREDIT EXPORT

L'assurance crédit s’adapte aux besoins des ergespexportatrices, quelle que soit leur taille,

ayant une longue durée d’exécution et/ou finanégass de deux ans ou aux banques apportant

un financement a un contrat d’exportation, quel spiele montage financier de celui-ci
(comptant, crédit fournisseur, escompte et cedsamtaire, confirmation de crédit documentaire
crédit acheteur, financement de projet, financersgntturé).

La Direction des Garanties Publiques de COFACE @gsepne large gamme de services :

- accompagnement dés la souscription de I'engagedeecaution et pendant toute la durée
d’exécution du contrat ;

- protection contre les risques d'interruption darohé et/ou de non paiement résultant d’ur
risque commercial (carence ou insolvabilité dee/digbiteur) ou d’un risque politique ou
catastrophique ;

- expertise (analyse du risque pays ou risque pr@@luation des acheteurs et banques
étrangers, évaluation environnementale) ;

- indemnisation en cas de sinistre et participadictive au recouvrement.

L’assuré peut choisir de faire garantir uniquemerd catégorie de risque (politique, commercie
ou d’associer les deux.
Le taux de couverture, appelé quotité garantieg@séralement fixé a 95 %. Il peut étre réduit &
cas par cas.

)

>

1))

(0]

Pour les exportateurs

- Garantie des contrats commerciauxbiens ou ensembles industriels payables au carmnptea
crédit)

- Garantie des marchés de travaux ou comportant unegst locale importante (marchés du
batiment et de TP et marchés comportant une paatdomportante payables sur situations
périodiques)

- Garantie des biens immatériel{redevances ou royalties prévues dans tout caterat
concession d’un droit d'usage payable au compthargvets, marques, licences, franchises, drg
d’auteur, etc...)

- Garantie des prestations de servicéontrats de prestations de service payables mptemt
sur situations : ingénierie, études, assistandaigue, etc...)

- Garantie des cautiongen cas d'interruption de marché, d’appel abusitle sinistre politique).

Pour les banques

- Garantie du crédit acheteur

- Garanties des escompte@imple et sans recours)

- Garantie des cessions bancaires de crédits foussieurs
- Garantie de la confirmation de crédits documentaes

its




La procédure est différente selon la taille detfeprise :

- Entreprises dont le CA est <= 75 M€
- Entreprises dont le CA est > 75 M€
- Engagement de caution seul

Documents a télécharger a 'adresse suivante :
http://www.coface.fr/CofacePortal/FR_fr_FR/pages/hme/pp/assurcreditexport/Comment

Adresser la demande a :

Coface

Direction des Garanties publiques

Appui a la Gestion et au Suivi des risques

92065 Paris la Défense Cedex

- Par email clients dgp@-coface.com Parfax:01490222 1

La prime varie selon :

- la nature des garanties : risque de fabricatisque de crédit, cautions

- lesrisques couverts : commercial, politique (a€soou isolés)

- laclassification du pays concerné dans les 8 oatggyde primes (voir classification des pay
sur le site de COFACE)

- le type et la qualité de I'acheteur

- la durée du risque

- la structure du financement

Estimation de la prime
http://www.coface.fr/CofacePortal/FR_fr FR/pages/hme/pp/assurcreditexport/quel cout

Recouvrement
http://www.coface.fr/CofacePortal/FR_fr FR/pages/hme/pp/assurcreditexport/quel recouvr

ement

David MASSENET — Tél. 06 07 62 90 32, Délégué raglale la COFACE
(david_massenet@coface.com)

http://www.coface.fr




coface®

ASSURANCEINVESTISSEMENT

Favoriser les investissements francais a I'étrapgdes protégeant contre les risques politiques.

Cette couverture s’adapte aux besoins : I'entrepreut choisir les risques contre lesquels elle
souhaite s’assurer :

« Risque d’atteinte a la propriété:

- impossibilité d’exercer les droits attachés aimetstissement,
- actif détruit en totalité ou partiellement,
- fonctionnement de I'entreprise étrangere totalgmenpéché.

« Risque de non recouvremensi I'assuré ne peut obtenir le paiement et/ovdedfert des
sommes qui lui reviennent,

A quelles conditions ?

- Accord bilatéral de protection des investissementee le France et le pays d’accueil (en
principe.

- Assiette de la garantie :
0 Apports en capital, prét d’actionnaire, cautionJipleur montant,
o Prét: principal et intéréts, dans la limite de%8@u principal,
0 Revenus réinvestis (100 % du montant initial) quateés (20 % du montant initial).

Au choix trois familles de faits générateurs dessia :

- Actes volontaires des Autorités du pays étrangeationalisation, expropriation ou mesures
ayant un effet équivalent, moratoire général etifigadion de la législation locale relative at
investissements étrangers ?

- Violence politique : guerre, révolution ou émeudmslle pays étranger.

- Non-transfert : événements politiques / économigquesesures législatives / administrative
prises hors de France empéchant ou retardannigfera

Quotité garantie : 95 %.
2 périodes successives de garantie :
0 Réalisation : libération des apports,
o Amortissement : apres libération des apports
- Engagement a long terme :
o Couverture irrévocable et a taux fixe sur toutduege de la garantie, quelle qu
soit I'évolution du pays d'accueil..
o Mais résiliation possible de la garantie par 'agéssans débit.

Prime payée annuellement : assiette fonction ge&fmde (réalisation ou amortissement) et tau
fonction du pays d’accueil, de la notation de IaFRACE du projet d’'investissement et des faits
générateurs de sinistre couverts.

Une réduction de prime est appliquée en cas desptisn de plusieurs catégories de faits
générateurs de sinistre.

David MASSENET — Tél. 06 07 62 90 32, Délégué raglale la COFACE
(david_massenet@coface.com)

http://www.coface.fr

X

X




ofeo.,

CONTRAT DE DEVELOPPEMENT
INTERNATIONAL

Financer les programmes d'investissements visantdéueloppement de [lactivité a
I'exportation ou a I'implantation a I'étranger.

PME (employant moins de 250 salariés et ayantsé&aln chiffre d’'affaires inférieur & 50
millions d’euros ou totalisant un bilan inférieu#d millions d’euros ) constituées en société,
créées depuis plus de trois ans, souhaitant sdogigpes a I'export et a l'international. Le
entreprises peuvent déja avoir une activité adtéer, ou y accéder pour la premiére fois.

%]

* Investissements immatériels :
o Frais d’adaptation des produits et services auxindsr extérieurs
Co(ts de mise aux nombres
Dépenses de prospection
Participation aux foires et salon
Recrutement et formation de I'équipe commercialeogix
Dépenses de communication
Frais d'échantillonnage
Frais de transferts de matériels
* Investissements a faible valeur de gage :
0 Matériels spécifiques
0 Moules
0 Matériel informatique
e Augmentation du besoin en fonds de roulement géndrér le projet de
développement : constitution des stocks pour I'expo

* La création d'une filiale a I'étranger

Oo0oo0ooo

o

Prét :

e Sans garantie sur les actifs de I'entreprise, ntioa personnelle du dirigeant de
40 000 a 300 000 euros,
e D'une durée de six ans, avec un allegement du rarebment la premiere année.
Ce prét accompagne un concours bancaire qui peatgéranti a 60 % par le Fonds de
Garantie International d’OSEO.

OSEO dans votre région :
Sébastien SCHMITT, délégué Finance Garantie
Tél. 05 49 49 08 42 — sebastien.schmitt@oseo.fr

http://www.oseo.fr/notre_mission/nos_equipes_enorégoitou charentes/nos_coordonnees




ofeo.

GARANTIE de PROJETS a l'INTERNATIONAL

Implantation par création ou rachat d’une filiale hors Espace Economique
Européen

Garantie accordée a la maison mére

locale interdit la prise de participation majoni&i
v' Sont exclues les délocalisations d’activités préagment exercées en France.

v" Apports en fonds propres réalisés par la maisor fit@ncaise a sa filiale étrangere
détenue majoritairement (ou minoritairement darss gays ou la réglementation

Sont éligibles les filiales étrangéres exercamb@me activité que la maison mére frangais

(27 pays de I'Union Européenne plus I'lslande, iechtenstein et la Norvége) et de
Suisse.

e et

qui sont situées dans tous les pays, a I'exceptiooeux de I'Espace Economique Européen

la

La maison meére frangaise qui :

v Doit avoir un chiffre d’affaires annuel qui n’exe@gas 460 millions d’euros ;
intéréts hors Communauté Européenne
banques finangant les apports garantis.

politique.

v" Ne doit pas étre majoritairement détenue, directénoel indirectement par de

La garantie couvre le risque économique de laldiliétrangére, a I'exclusion du risque

%]

La garantie est donnée au bénéficie de la maisor freEncaise. Elle peut étre déléguée aux

v" Achat ou souscription d’actions ou de titres cotilgls en actions,
v" Avances d’actionnaires bloquées pour plus de &oss

v' Préts participatifs.

1,5 millions d’euros sur une méme entreprise owjgea’entreprises (en consolidé)

50 %

0,50 % I'an du montant des apports.




v' Ouverture d'une procédure judiciaire d'insolvakilid I'encontre de la filiale
étrangere,

v Cession de titres si I'entreprise a perdu plusalenbitié de ses capitaux propr
depuis I'apport en fonds propres, sur la base daolias-value réalisée

v' Arrét volontaire d’activité motivé par un échec gemique du projet (avec acco
d'OSEO)

OSEO dans votre région :
Sébastien SCHMITT, délégué Finance Garantie
Tél. 05 49 49 08 42 sebastien.schmitt@oseo.fr

http://www.oseo.fr/notre _mission/nos _equipes en_ra&m/poitou_charentes




ofeo.

PRET POUR L'EXPORT

c

Financer les investissements de création ou delajgement de l'activité a I'exportation, o
d’'implantation a I'étranger.

PME (répondant a la définition européenne de la PMénstituée en société, bénéficiaire et/ en
croissance, engageant un programme d’investissement se développer a l'international.

¢ Investissements immatériels : frais d’adaptatios geoduits et services aux marchés
extérieurs, colts de mise aux normes, dépensessignd dépenses de prospection,
participation aux foires et salons, recrutemenfoemation de I'équipe commerciale
export, dépenses liées aux VIE, dépenses de cornatiam, frais d’échantillonnage ;

* Investissements corporels ayant une faible valeugalge : matériel congu/réalisé par
I'entreprise pour ses besoins propres, moules, riehi@formatique, dépenses liées a
l'installation et a la représentation a I'étranger...

¢ Augmentation du besoin en fonds de roulement géngaéle projet de développement

Prét de 20 000 & 150 000 € (plafond a 80 000 € lgsuEntreprises de moins de 3 ans) :

¢ D'une durée de 6 ans, a taux fixe, assorti d'ufédif d’amortissement de capital de 12
mois ;

¢ Sans garantie réelle, ni du chef de I'emprunteursun le dirigeant, ni d’'une société
holding. Seule une retenue de garantie de 5% duambinitial du prét est prévue.
Déduite du montant du décaissement, elle peufiéarcée ;

« Dans la limite des fonds propres et quasi-fondpa®de 'entreprise.

Partenariat avec UBIFRANCE.
En complément de I'assurance prospection de la GTH-A

DR A A

OSEO dans votre région :
Sébastien SCHMITT, délégué Finance Garantie
Tél. 05 49 49 08 42 sebastien.schmitt@oseo.fr

http://www.oseo.fr/notre_mission/nos _equipes en_ram/poitou_charentes/nos coordonnees

UBIFRANCE dans votre région :

Délégué UBIFRANCE Poitou-Charente€harles COLAS
Charles.colas@ubifrance.fr — Tél. 05 49 55 11 14
UBIFRANCE Paris

www.ubifrance.fr

N° azur: 0810 817 817 (prix d'un appel local)

Mél : accueilexport@ubifrance.fr




ofeo.

GARANTIE DES FINANCEMENTS BANCAIRES
DEDIES A L'INTERNATIONAL

ainsi que le financement d’un investissement dadiéxport :
e Besoins a court terme

« Augmentation de la capacité de production a I'ekpor

e Création ou acquisition d’une filiale étrangere.

Faciliter le financement des dépenses de fabritaiio de réalisation de commandes a I'exp

ort,

PME selon la définition européenne.

¢ Dépenses nécessaires a la réalisation de I'objetdat
¢ Investissements matériels et immatériels

* Prise de participation majoritaire

Garantie a hauteur de 60 % du concours bancaire.

OSEO dans votre région :
Sébastien SCHMITT, délégué Finance Garantie
Tél. 05 49 49 08 42 — sebastien.schmitt@oseo.fr

http://www.oseo.fr/notre _mission/nos _equipes en_ram/poitou_charentes/nos coordonnee
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ofeo.

GARANTIE DES CAUTIONS EXPORT

Faciliter le cautionnement des engagements dedigafeur frangais ou de sa filiale a I'étranger.

Faciliter I'approvisionnement des PME francaisesirpla conception et la réalisation de let
produits propres, ou I'importation de matériels.

PME selon la définition européenne de la PME.

e Lignes de cautions sur marchés a I'exportation @uamfies a premieres demand

Irs

es

(notamment caution de soumission, restitution diagi®, de bonne fin, de retenue de

garantie...).

 Lignes de crédits documentaires import ou lettesrditstand by(les PME devant apporte

=

une valeur ajoutée significative aux produits intgsyles entreprises de négoce sont exclues).

La garantie des engagements bancaires est accar&danque frangaise a hauteur de 6(
(80 % s'il s’agit de cautions sur marchés exportsdzertains cas particuliers).

Dans certains cas, les cautions sont émises pavamie locale de la filiale a I'étranger avec
contre-garantie de la banque francaise.

gt

OSEOdans votre région :
Sébastien SCHMITT, délégué Finance Garantie
Tél. 05 49 49 08 42 — sebastien.schmitt@oseo.fr

http://www.oseo.fr/notre_mission/nos _equipes en_ram/poitou_charentes/nos coordonnees
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CONTRAT DE DEVELOPPEMENT PARTICIPATIF

Renforcer la structure financiere des entrepriskscaasion d’'un programme de développement
ou d’investissement. immobilier, matériel ou uneissance externe, comportant des dépenses
immatérielles et des besoins en fonds de roulement

PME (suivant la définition européenne) et/ou ETté&pendantes (jusqu'a 5000 salariés) :
constituées sous forme de société, créées depussdel 3 ans, financierement saines, dont la
croissance prévisionnelle du CA global est d’aumad % l'an.

Non éligibles : les SCI et les entreprise en norsg®el.

* Les codts de mise aux normes, dépenses liéespactete I'environnement

* Les codts liés a une implantation a I'étranger

* Lacroissance externe

¢ Les colts de constitution ou de rénovation d’urc gr magasins

¢ L’acquisition de droit au bail, recrutement et fation de I'équipe commerciale

¢ Les travaux d'aménagement

¢ Les frais de recrutement et de formation

¢ Les frais de prospection, dépenses de publicitéénmés, progiciels, équipements a
faible valeur de revente

¢ Les besoins en fonds de roulement

e Montant jusqu’'a 3 000 000 euros, dans la limite fdesls propres et quasi-fonds propres
de I'entreprise.

* Mise en place en partenariat avec la banque dedierse, a raison de 1 € de contrat de
développement pour 2 € de préts d’accompagnemenfifancement peut bénéficier
d'une garantie d’OSEOQ, pour les PME répondant défnition européenne, et/ou étre
partagé avec OSEOQ) et/ou d'apporteurs de fondsreggo@ raison de 1 € de contrat de
développement pour 1 € de fonds propres apportés.

¢ Aucune garantie sur les actifs de I'entreprisesurile patrimoine du dirigeant. Seule une
garantie de 5 % est prévue. Elle est restituée sibdéété aprés remboursement du prét,
augmentée des intéréts qu’elle a produits.

e Créditsur 7 ans

e Différé d’amortissement du capital de 2 ans
¢« Taux fixe (dans le respect de la réglementatiommenne) ou variable (convertible a
taux fixe), majoré d'un complément de rémunératimsé sur I'évolution du chiffre
d’affaires et défini dés la signature du contrat.

I ¢

OSEO dans votre région :
Sébastien SCHMITT, délégué Finance Garantie
Tél. 05 49 49 08 42 — sebastien.schmitt@oseo.fr

http://www.oseo.fr/notre_mission/nos_equipes en_ram/poitou_charentes/nos coordonnees
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UBIFRANCE

LABELLISATION

Actions collectives de promotion a I'étranger
bénéficiant du label France

Accompagner plus d’entreprises francaises a I'matonal dans le cadre d’actions collectives
promotion répondant a des critéres de qualitéietédét économique.
La labellisation permet de :

e Réduire le colit de participation des entreprises @uérations collectives de promotion

organisées par des opérateurs,
e De s’appuyer sur I'expérience d’'opérateurs pulsigsrivés.

de

Toute entreprise assurant la promotion des prodiitsavoir-faire francais et dont la présence
cohérente avec le théme de I'opération labellisée.

est

Opérations éligibles

¢ Les pavillons France sur des salons professiortd¥tranger (sur au moins 50 m? et
exposants),

¢ Les présentations de produits et savoir-faire téaiger,

¢ Les rencontres d’acheteurs et de partenairesranger, dont les forums d’affaires.

Les minimas en nombre de participants a ces opérmitollectives sont de 10 pour les pavillons

France et 5 pour les autres manifestations.

La labellisation ne peut en aucun cas s’appliqudesactions d'information (études, veille, réusion

d’information), a des actions de formation et aaficement de structure.

Les opérations labellisées sont affichées danpl®gramme France » en ligne sur le site d’Ubifean

Opérateurs éligibles

¢ Un organisme, une association, une personne mdeatiroit public ou privé, établis au sein

de I'Union Européenne,
¢ Une chambre de commerce francaise a I'étranger meedel'UCCIFE.

L'opérateur a pour rdle d’assurer la mise en ceavte commercialisation de l'opération de promot
aupres des entreprises francaises. A ce titre :

e |l est seul a pouvoir solliciter la labellisation drojet,

e |l doit faire preuve des capacités nécessaires poandre en charge la responsabili

financiere du projet,
e |l doit disposer d'une représentativité particidieet/ou d’'une expérience reconnue d
I'organisation d’actions collectives a I'étranger.

Pays éligibles

Les pays (sauf embargo) ci-dessous classés encdétgories :
¢« Pays « Grand Large » :
Afrique du Sud, Angola, Arabie Saoudite, ArgentiBzésil, Canada, Chili, Chine, Corée du S

Emirats Arabes Unis, Etats-Unis, Hong Kong, Ind&lonésie, Japon, Kazakhstan, Koweit, Malaisi

Mexique, Qatar, Russie, Singapour, Taiwan, Thadabidkraine, Vietnam.
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e Pays « Europe-Méditerranée »

UE 27 (sauf France), Algérie, Croatie, Egypte, dsraiban, Libye, Maroc, Norvege, Suisse, Tunis
Turquie.

La procédure

La labellisation d’'un projet ne peut étre sollieitgue par I'opérateur du projet.

Elle permet a I'opérateur d’obtenir un soutien ficier en fonction du nombre d’entreprises frangal
aidées. Ce soutien, dont il peut se prévaloir gwomouvoir son projet et recruter des entrepris
permet d'afficher le label « France », d'inscriensopération au « Programme France » sur le
d’Ubifrance et d’abaisser le colt de participatites entreprises.

Le soutien financier est versé directement a I'af@r. L'appui financier est accordé par le Cord@é
Labellisation et versé directement a l'opératewat &jpui varie au prorata du nombre d’entrepr|
effectivement bénéficiaires du projet labellisé.

L'aide allouée par entreprise comprendre une ppaiion aux frais de mission des entrepris
participantes, d’'un montant maximum variant entt® & (pays « Grand large ») et 400 € (p:
« Europe-Méditerranée ». Les autres pays ne sanélmgibles a la participation aux frais de miss
des entreprises participantes.

La participation forfaitaire aux frais de missionouyp les entreprises d'Outre-mer se
systématiquement de 800 € quel que soit le pags vis

L'opérateur est tenu de répercuter la totalité eteecaide financiére, directement et de maniéiéleis
sur la facture qu'il adresse a chacune des ensepparticipantes.
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Une entreprise isolée peut se joindre a une opérdtibellisée et bénéficier de la méme aide

financiére.

Montant maximum de l'aide accordée a chacune des &aprises participantes, en fonction du
pays, du secteur et de la nature de I'opérateur

Intégrée dans un PASE et/ou| Non intégrée dans un PASE
Type d'action collective agréée par un pble de et non soutenue par un pble
compétitivité de compétitivité

Taux maximum de subvention
du projet

Taux maximum de subvention
par entreprise

35 % des dépenses éligibles 35 % des dépensddadig

35 % du codt par entreprise 35 % du codt par enssp

Jusqu’a 4000 € Jusqu’a 3000 €
Pavs « Grand large »* (dont 800 € de participation | (dont 800 € de participation
Y 9 forfaitaire aux frais de mission forfaitaire aux frais de missiop
des entreprises**) des entreprises**)
Jusqu’a 3000 € Jusqu’a 2000 €

(dont 400 € de participation | (dont 400 € de participation
forfaitaire aux frais de mission forfaitaire aux frais de mission
des entreprises**) des entreprises**)

Pays « Europe Méditerranée »*

*Pour toute demande sur un pays ne faisant paiepde ces listes, I'équipe labellisation de
solliciter obligatoirement une dérogation ministéla spécifique.

Le total des financements publics apportés ne galépasser le plafond de 35 %. Lorsque le pr
est déja inscrit au programme d'un opérateur béiaéti d’'aides publiques (SOPEXA, DEFI...
I'appui financier alloué au titre de la labelligatis’entend en tant que complément de subvention.

Mode opératoire

* L’opérateur dépose son projet en ligne sur lewsitsv.ubifrance.fr au minimum 6 mois ava
le début de I'opération. UBIFRANCE assure l'instian du dossier sur la base des éléme
suivants : financement de I'opération, existence rman d'opérations concurrentes
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retombées attendues pour les entreprises frangaises
¢ Le Comité de labellisation étudie le dossier, gEest accepté, labellise le projet.
¢ UBIFRANCE et I'opérateur s’engagent par contrelaurature de I'appui apporté au projet
e L’opérateur réalise son opération.

e Apres réalisation, et dans un délai de 2 mois,éfafeur fournit a UBIFRANCE les piéce
comptables justificatives relatives a la mise ervreedle I'opération pour versement de
subvention.

Conditions de cumul avec d’autres aides

S
la

La participation de I'entreprise a une action l&béé et cumulable avec d’autres aides (assurance-

prospection, crédit d’impdt pour dépenses de pigpe commerciale, aides régionales...) dans
limites fixées par la Commission européenne paiaidesde minimis(montant maximum de 200 00
€ pour 3 années glissantes).

Service d’'UBIFRANCE en charge du Label France sioislabellisation@ubifrance.fr
Le dossier de demande du Label France est endignle site d'UBIFRANCE
www.ubifrance.fr/prestations/aides-a-I-export/demaxe-de-labellisation.html

Délégué UBIFRANCE Poitou-Charentes : Charles COLAS
Charles.colas@ubifrance.fr — Tél. 05 49 55 11 14
La Chambre de commerce de votre circonscription.

Pour en savoir plus sur I'ensemble de I'offre dspdisitif public d’'accompagnement des entreprise
l'international, le site gouvernemental du commeaxgrieur :

www.commerce-exterieur.qouv.fr
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UBIFRANCE

V.lL.E.
Volontariat international en entreprise

Permettre a une entreprise de confier a un ou euneej agé(e) de 18 a 28 ans, quel
gue soit son niveau d'études, une mission profassite a I'étranger.

Les avantages de la procédure

1. Une absence de lien contractuel entre I'entrepésele jeune, une
exonération de toutes charges sociales en Fransé gi’'une absence de
contraintes de gestion de personnel pour I'entsepri

2. Laccés a un vivier de candidats de haut niveautefoent motivés &
I'international.

3. Un co(t trés avantageux avec la possibilité deagartun VIE avec d’autres
entreprises.

4. Une mission d'une durée modulable et renouvelabke fois dans la limite
de 6 a 24 mois.

Toute entreprise frangaise souhaitant développerastvités a I'étranger ayant un
lien juridique avec une structure d'accueil dansplys visé (filiale, succursale,
agence commerciale, bureau de représentation...).

Les PME-PMI sans implantation dans le pays concetngui ont besoin d'un appui
financier pour l'accueil d'un VIE, peuvent se vaiaroposer d'autres solutions
soumises a conditions :

* Le parrainage par un Conseiller du Commerce Extérie la France
(www.cnccef.org),
¢ Le placement sous le tutorat d'un des grands canptembres de Pacte
PME International qui peuvent héberger a I'étrangérlE
* Le temps partagé : il permet a un groupe d’entsegride bénéficier d’'un
VIE en partageant le temps et le co(t de la mission

Missions éligibles

. Tous types de missions, de 6 a 24 mois, commescaletechniques, contribuant a
I'internationalisation de I'activité économique Kentreprise, et notamment :

e L’étude et la prospection de nouveaux marchéstefnational
« Le renfort, technique ou commercial, d'équipes les@n place
¢ Accompagnement d’un contrat, d’un chantier

¢ Animation d’'un réseau de distribution

¢ La participation a la mise en place de structuveales

e Support technique d’'un agent

Pays éligibles

Sont éligibles les pays sur le territoire desqueelBrance possede une représentation
permanente. Cependant, certains pays ne sont ablesd pour des raisons de
sécurité.




L’entreprise prend en charge :

e Lindemnité forfaitaire versée mensuellement au \(t®nt une partie est
variable selon les pays et en fonction d'un baréirée par décret, exempt
de cotisation et non imposable en France),

1)

* Les frais de gestion de la mission et de proteddimeiale du VIE ainsi que
de ses ayants droit, variables suivant le chiffeéfaires de I'entreprise,

e Les frais de voyage et de transport de bagages (dalimite de 150 kg
aller-retour du VIE jusqu’au lieu d'affectation.

Mise en ceuvre du VIE

L'agence UBIFRANCE est I'organisme gestionnaire qantracte avec l'entrepris
d’'une part, et avec le Volontaire d’autre part.

()

Pour obtenir un VIE, I'entreprise doit :

\2

« Lors de sa premiére demande, déposer une demamdeémient auprée
d’UBIFRANCE.

L’agrément est donné pour une durée de cing anslgpaommission
d’Agrément du Volontariat International (CAVI) sehtreprise répond au
criteres définis par la Direction Générale du Tréso

~

« Déposer, lorsquelle est agréée, une demande dfaffen aupres
d’'UBIFRANCE qui instruit la demande en y associtmt(les) Mission(s)
Economique(s) du/des pays concerné(s).

Deés que le projet est validé, UBIFRANCE adressertreprise un contrat précisant
les conditions de réalisation de la mission du ¥iiisi que son codt prévisionnel.

L’entreprise doit, avant le départ du volontairbtemir I'autorisation de travail et les
visas exigés par le pays d'accueil selon les insbos figurant dans la note pays
fournie par UBIFRANCE.

La gestion du VIE

UBIFRANCE geére le versement des indemnités aing lguprotection sociale de
volontaires.

2]

Les VIE bénéficient d’un statut public et sont @acsous l'autorité du Secrétaire
d'Etat chargé du Commerce extérieur, auprés dusinnide I'Economie et des
Finances et sous l'autorité du chef de la missammémique du pays d’affectation.

Temps de séjour a I'étranger des VIE

Le VIE peut passer jusqu’'a 165 jours en Franceapaée de mission. Il peut ainsi
préparer ses missions, se former a la culturenein@étiers de I'entreprise, structurer
sa démarche dans le ou les pays visé(s).

A la réception de la demande d'affectation dimemnglétée et du dossier du
candidat sélectionné, le dossier sera traité eantames (hors délai d’obtention du
visa).

| Le budget VIE est intégrable dans une assuranapection COFACE
(www.coface.fr).

Le Conseil Régional Poitou-Charentes peut prendreharge 50 % de I'indemnité d
VIE (http://www.poitou-charentes.fr/services-en-ligne/gide-aides/-
/aides/detail/77 ).

Le recours a un VIE ouvre droit au crédit d'impdbspection commerciale, mesure
destinée aux PME qui engagent des dépenses deeptiospcommerciale. Elle leur
permet de bénéficier d'un crédit d'impbt plafonné4@000 €, égal a 50 % des
dépenses engagées a comptertjadvier 2005www.impots.gouv.fr).
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UBIFRANCE

Département VIE

Espace Gaymard — 2 place d’Arvieux
BP 60708 — 13572 Marseille cedex 02
Tél. 04 96 17 25 00 — 0 810 659 659

http://www.ubifrance.fr/formule-vie/vie-en-bref.htm |

http://www.ubifrance.fr/Galerie/Files/Divers/V.l.E. quidepratique.pdf

Délégué UBIFRANCE Poitou-Charentes : Charles COLAS
Charles.colas@ubifrance.fr — Tél. 05 49 55 11 14

La CCI de votre département :

http://www.poitou-
charentes.cci.fr/index.php?option=com content&viewarticle&id=51&Itemid=6
8

Pour en savoir plus sur I'ensemble de l'offre dspdsitif public d’accompagnement
des entreprises a l'international :
le site gouvernemental du Commerce extérieur :

Www.commerce-exterieur.gouv.fr




